
Specjalista ds. sprzedaży (branża medyczna)

OPIS KANDYDATA:

KONTAKT:

Anna Porębska
Sales Manager
mobile:
+48 668 898 081
e-mail:
anna.porebska@aterima.hr

OCZEKIWANIA:• 19 – letnie doświadczenie na stanowisku przedstawiciela handlowego 
• Umiejętność przygotowywania i ustalania warunków współpracy z klientami
• Doświadczenie w sprzedaży w kanale nowoczesnym, tradycyjnym oraz aptecznym
• Umiejętność współpracy z ogólnopolskimi sieciami (między innymi: Hebe, Auchan, 

Carrefour, DR MAX, Gemini) 
• Doświadczenie w realizacji planów sprzedażowych produktów firmy
• Umiejętność organizowania oraz przeprowadzania konkursów lokalnych
• Doświadczenie w budowaniu długoterminowych relacji z klientami

Pan posiada doświadczenie zawodowe w: 
• Przygotowywaniu akcji promocyjnych
• Przeprowadzaniu szkoleń produktowych
• Budowaniu dystrybucji produktów z portfolio 

POSIADANE UMIEJĘTNOŚCI:

• Uniwersytet Śląski – Nauki Polityczne – tytuł: mgr
• Uniwersytet Ekonomiczny w Krakowie – Akademia Coachingu (ICF)

• Akademia Handlowca Energizer
• Negocjacje dla Sprzedających

LATA DOŚWIADCZENIA: 19

DOSTĘPNOŚĆ: do ustalenia

LOKALIZACJA: Kraków

TRYB PRACY:  Mobilna

Wynagrodzenie

mies./brutto

10 – 12 000 PLN

UoP

Małopolskie

SPECJALIZACJE:

Sprzedaż

Kosmetyki

Medycyna

Apteki/Drogerie

SYSTEMY:

Excel
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