
Kierownik sprzedaży

OPIS KANDYDATA:

KONTAKT:

Anna Porębska
Sales Manager
mobile:
+48 668 898 081
e-mail:
anna.porebska@aterima.hr

OCZEKIWANIA:• Ponad 25-letnie doświadczenie w branży sprzedażowej na stanowiskach 
kierowniczych

• Umiejętność koordynacji pracy różnych działów (dział sprzedaży, logistyki itp.)
• Doświadczenie w zarządzaniu, wspieraniu i motywowaniu podległych pracowników
• Umiejętność kreowania pozytywnego wizerunku firmy oraz dbania o wysokie 

standardy obsługi klienta
• Doświadczenie w utrzymywaniu kontaktów z aktualnymi kontrahentami oraz

w pozyskiwaniu nowych klientów
• Umiejętność rozbudowy sieci dystrybucji na terenie Polski 
• Doświadczenie w przeprowadzaniu sesji coachingowych oraz szkoleniowych dla

pracowników

Pan posiada wieloletnie doświadczenie w: 
• Negocjowaniu warunków współpracy z dostawcami
• Monitorowaniu rynku i działań konkurencji
• Przygotowywaniu ofert biznesowych
• Koordynacji pracy w dziale sprzedaży pośredniej oraz bezpośredniej
• Opracowywaniu raportów sprzedażowych

POSIADANE UMIEJĘTNOŚCI:

• Uniwersytet Warszawski – Archeologia – tytuł: licencjat 

• Szkolenia z zakresu sprzedaży, coachingu i rekrutacji

ZNAJOMOŚĆ JĘZYKÓW:

• Język angielski B1
• Język niemiecki A2
• Język rosyjski A2

LATA DOŚWIADCZENIA: 28

DOSTĘPNOŚĆ: 1 miesiąc

LOKALIZACJA: Katowice

TRYB PRACY:  zdalna/mobilna

Wynagrodzenie

mies./netto

7000-8000 PLN + premie

UoP/B2B

Śląskie

SPECJALIZACJE:

Sprzedaż

Zarządzanie zespołem

Szkolenia

SYSTEMY:

Ms Office
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