
OPIS KANDYDATA:

KONTAKT:

Grażyna Pogan
Sales Manager
mobile:
+48 668 898 939
e-mail:
grazyna.pogan@aterima.hr

OCZEKIWANIA:

• Ponad 15 lat doświadczenia w obszarze sprzedaży, marketingu i komunikacji

• Doświadczenie w budowaniu marek i tworzeniu planów rozwojowych firmy

• Umiejętność opracowywania i wdrażania strategii wizerunkowych i promocyjnych

• Doświadczenie w pracy w międzynarodowym środowisku

• Pani posiada wieloletnie doświadczenie zawodowe w:

o Optymalizacji kosztów działów i usprawnieniu ich funkcjonowania 

o Organizacji eventów, konferencji, szkoleń, spotkań biznesowych 

o Opracowywaniu i realizacji strategii marketingowej 

o Zarządzaniu promocją marki w sieci 

POSIADANE UMIEJĘTNOŚCI:

• Politechnika Krakowska – Monitoring i Ochrona Systemów Wodnych – tytuł 
mgr inż.

• Ukończone kursy i szkolenia w zakresie:
o Zarządzanie projektami
o Techniki sprzedaży 
o PR oraz kampanie reklamowe
o Szybkie czytanie

ZNAJOMOŚĆ JĘZYKÓW:

• Język angielski – A2
• Język rosyjski – B1 

LATA DOŚWIADCZENIA: 19

DOSTĘPNOŚĆ: 2 miesiące

LOKALIZACJA: Kraków

TRYB PRACY: Stacjonarna / Hybrydowa

Wynagrodzenie

mies./netto

min. 6000 PLN

Umowa o Pracę

Kraków

SPECJALIZACJE:

Marketing, 

Sprzedaż,

Negocjacje

SYSTEMY:

MS Office,

Panele CMS,

Corel,

CDN XL
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