
OPIS KANDYDATA:

KONTAKT:

Grażyna Pogan
Sales Manager
mobile:
+48 668 898 939
e-mail:
grazyna.pogan@aterima.hr

OCZEKIWANIA:

• 26 lat doświadczenia na stanowisku Przedstawiciel Handlowy
• 4 lata doświadczenia na stanowisku Regionalny Przedstawiciel Handlowy
• Pozyskiwanie nowych klientów 
• Obsługa klientów sieci zagranicznych 
• Obsługa i rozbudowa rynku detalicznego i hurtowego, negocjowanie 

warunków współpracy
• Realizacja planów sprzedażowych oraz indywidualnych zadań 

• Pan posiada wieloletnie doświadczenie zawodowe:
o Kierowaniu zespołem piętnastu merchandiserów 
o Zarządzaniu budżetem marketingowym
o Przygotowywaniu ofert handlowych
o Kształtowaniu i promowaniu wizerunku firmy

POSIADANE UMIEJĘTNOŚCI:

• Technikum Budowlane w Sieradzu – Technik Budownictwa Ogólnego
• 10.2008 - Innowacyjne Techniki Sprzedaży EFS House of Skills 
• 01.2010 - Planowanie w Sprzedaży – Priorytety w czasie Catman Polska 
• 04.2010 - Zarządzanie Klientem Strategicznym - Catman Polska
• 08.2020 - Efektywność indywidualna, nowe spojrzenie na skuteczną sprzedaż -  

Hancock Training
• 02.2023 - Akademia Sprzedaży GTV - Insights Discovery 

ZNAJOMOŚĆ JĘZYKÓW:

• Język angielski – A2

LATA DOŚWIADCZENIA: 26

DOSTĘPNOŚĆ: 3 miesiące

LOKALIZACJA: Kalisz, Ostrów Wielkopolski
 Wrocław, Łódź, Poznań (hybrydowo)

TRYB PRACY:  Stacjonarny / Hybrydowy

Wynagrodzenie

mies./netto

8000 PLN + premie

Umowa o pracę

Kalisz, Ostrów Wielkopolski

SPECJALIZACJE:

Negocjacje, 

Obsługa Klienta

SYSTEMY:

MS Office,

CRM
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