
Manager sprzedaży 
branża FMCG

OPIS KANDYDATA:

KONTAKT:

Grażyna Pogan
Sales Manager
mobile:
+48 668 898 939
e-mail:
grazyna.pogan@aterima.hr

OCZEKIWANIA:

• 25 lat doświadczenia zawodowego w handlu
• 5 lat doświadczenia zawodowego w zarządzaniu sprzedażą w dużej sieci handlowej
• Zarządzanie 63 sklepami i grupą 13 Kierowników Rejonu 
• Kontrolowanie KPI: m.in. budżet sprzedaży, koszty personalne, dostępność 

produktów
• Wdrożenie projektu Kaizen
• Współpraca z Dyrektorem Łańcucha Dostaw przy optymalizacji procesów
• Wykonywanie obowiązków Managera Łańcucha Dostaw
• Wykształcenie:

Wyższa Szkoła Ekonomii i Administracji w Bytomiu;
Zarządzanie i Marketing; studia magisterskie

POSIADANE UMIEJĘTNOŚCI:

• Ukończone szkolenia:
o Podstawy negocjacji
o Sztuka prezentacji
o Sezonowość owoców i warzyw
o Strategia Biznesowa i Operacyjna

• Prowadzenie szkoleń
• Przeprowadzanie rekrutacji 

LATA DOŚWIADCZENIA: 25 lat

DOSTĘPNOŚĆ:  1 miesiąc

LOKALIZACJA PRACY: Katowice +100 km

TRYB PRACY: Stacjonarnie, hybrydowo, w terenie

Wynagrodzenie

mies./brutto

11000 PLN

UoP/B2B

Katowice

SPECJALIZACJE:

Zarządzanie

sprzedażą FMCG

SYSTEMY:

SAP

Lotus Notes

Teams

Microsoft Office
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