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Wiek: Miejsce zamieszkania:

Doswiadczenie:

Kandydat od 2011 roku zajmuje sie sprzedazqg sprzetu medycznego. Posiada
wieloletnie doswiadczenie w sprzedazy sprzetu dedykowanego stomatologii.
Kandydat ma 30 lat doswiadczenia zawodowego w sprzedazy, w tym 18 lat w
branzy medyczne;.

Obecnie wspdtpracuje z klientami z obszaru stomatologii, medycyny estetycznej,
ortopedii, dermatologii oraz ginekologii.

Do jego gtéwnych zadan na stanowisku Sales and Product Manager nalezy:

* zarzgdzanie zespotem

* obstuga kluczowych klientéw

* sprzedaz narzedzi i akcesoriow

* pozyskiwanie nowych klientéw

* przeprowadzanie szkolen (zaréwno dla zespotu jak i lekarzy)

* udziat w targach i konferencjach

* odpowiedzialnos¢ za jakosé oferty i wizerunek marki

Wyksztatcenie:




Umiejetnosci i kwalifikacje:

Kandydat postuguje sie jezykiem angielskim w stopniu $rednio zaawansowanym
(B2).
Potrafi porozumiewad sie w jezyku rosyjskim w stopniu komunikatywnym (B1).

Cechuje go znajomos¢ takich programoéw, jak: Pakiet Microsoft Office, Adobe
Photoshop, Adobe Premiere, Final Cut oraz Logic Pro.

Posiada prawo jazdy kat. B.

Wybrane kursy, szkolenia i sukcesy zawodowe:

© od 2015 roku Kandydat prowadzi wyktady
dla studentéw stomatologii na jednym
z polskich Uniwersytetéw

Kontakt:

Grazyna Pogan

Sales Manager

mobile: +48 668 898 939

e-mail: grazyna.pogan@aterima.hr
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